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Beskrivelse af det enkelte undervisningsforløb (1 skema for hvert forløb) 
Retur til forside 
 
Titel 1 
 

Den eksterne situation 

Indhold Lærebog: 
E-bog Marketing 2017 
Michael Bregendahl 
Morten Haase 
René Mortensen 
Birte Ravn Østergaard (red.) 
Afsætning niveau B 
Kap 3 
Omverdensmodellen for biograf 
Diverse artikler 
Erhvervsrelaterede internet hjemmesider 
 

Omfang 
 

Semester 1 (35 sider) 

Særlige fokuspunkter Koncept 
Supply Chain 
E-handel 
Omverdensmodellen 
PEST 
SWOT 
 
 
 
 
 
 
 
 

Væsentligste arbejdsformer Klasseundervisning/gruppearbejde/fremlæggelse 
 
 
 
 
 
 

 
 
 



 
Retur til forside 
Beskrivelse af det enkelte undervisningsforløb (1 skema for hvert forløb) 
Retur til forside 
 
Titel 2 
 

Den interne situation 

Indhold Lærebog: 
E-bog Marketing 2017 
Michael Bregendahl 
Morten Haase 
René Mortensen 
Birte Ravn Østergaard (red.) 
Afsætning niveau B 
Kap 2+8 
Strategisk analyse af Carlsberg og Ecco sko 
Case om Carlsberg 
Diverse artikler 
Erhvervsrelaterede internet hjemmesider 
 
 
 
 
 
 

Omfang 
 

Semester 1 (80 sider) 

Særlige fokuspunkter Styringsniveauer 
PLC 
SWOT 
Mission 
Vision 
Ide 
BMC 
Værdikæden  
Generisk strategier 
 

Væsentligste arbejdsformer Klasseundervisning/gruppearbejde/fremlæggelse 
 
 
 

 
 
 



 
 
 
 
Beskrivelse af det enkelte undervisningsforløb (1 skema for hvert forløb) 
Retur til forside 
 
Titel 3 
 

Konsumentmarked(B2C) og målgruppe+ positionering 

Indhold Lærebog: 
E-bog Marketing 2017 
Michael Bregendahl 
Morten Haase 
René Mortensen 
Birte Ravn Østergaard (red.) 
Afsætning niveau B 
Kap 6+11 
Diverse artikler 
Erhvervsrelaterede internet hjemmesider 
 
 

Omfang 
 

Semester 2 ( 50 sider) 

Særlige fokuspunkter Kultur 
Opinionsleder 
Behov 
Købemotiver 
Købsadfærd 
Købsadfærdstype 
Købsroller 
Beslutningsproces 
Konsumentenhed 
Segment kriterier 
Målgruppe 
SMUK 
Positionering 
USP 
ESP 

Væsentligste arbejdsformer Klasseundervisning/gruppearbejde/fremlæggelse 
 
 
 
 

 



Beskrivelse af det enkelte undervisningsforløb (1 skema for hvert forløb) 
Retur til forside 
 
Titel 4 
 

Producentmarked(B2B) 

Indhold Lærebog: 
E-bog Marketing 2017 
Michael Bregendahl 
Morten Haase 
René Mortensen 
Birte Ravn Østergaard (red.) 
Afsætning niveau B 
Kap 7 
Diverse artikler 
Erhvervsrelaterede internet hjemmesider 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Omfang 
 

Semester 2 (20 sider) 

Særlige 
fokuspunkter 

Delmarked 
Købsadfærd  
Købstype 
Valgkriterier 
Buy Grid 
Promotion på B2B 
 
 
 
 

Væsentligste 
arbejdsformer 

Klasseundervisning/gruppearbejde/fremlæggelse 
 
 

 
 
 
 
 



Retur til forside 
 
Titel 5 
 

Konkurrenceforhold 

Indhold Lærebog: 
E-bog Marketing 2017 
Michael Bregendahl 
Morten Haase 
René Mortensen 
Birte Ravn Østergaard (red.) 
Afsætning niveau B 
Kap 4+5 
Diverse artikler 
Erhvervsrelaterede internet hjemmesider 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Omfang 
 

Semester 2 (60 sider) 

Særlige 
fokuspunkter 

Konkurrence tragten 
Konkurrence form 
Konkurrencemæssige positioner 
Konkurrent informationer 
P5F 
Konkurrent reaktioner 
Strategiske grupper 
 
 
 

Væsentligste 
arbejdsformer 

Klasseundervisning/gruppearbejde/fremlæggelse 
 
 

 
 
 
 


